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PENÍZE

" T V O Ř Í M E  S V Ě T , V E  K T E R É M
J S T E  Z I S K O V Ě  V I D Ě T ! "

Představte si, že vás maminka pošle první
školní den do školy samotné. Neznáte cestu.
Nevíte kam jít. Je vám 6 let. Jaký je to pocit?

Pravděpodobně se ztratíte. Stejné je to s
našimi zákazníky. Dokud pro ně nemáme
jasně definovanou cestu, kterou s námi
projdou, tápají ne jenom oni. Ale i my.

A co potom naše peníze? 

Zisková cesta zákazníka je zbraní 21.století
pro všechny podnikatele, kteří už mají dost
přesčasů, nekonečných loveckých sezón na
klienty, nátlakové prodejní kampaně. 

V tomto vysílání se setkání principy
POPULARITY a VLIVU na dýchánku s PENĚZI.
Máte se na co těšit. Spojíme zdánlivě
nespojitelné a vaše páteř podnikání bude
připravena zvládnout i tu největší zátěž.

Na čem stojí "automat na peníze"?
Otázka, která se opakuje. Není to žádné
kouzlo. Já tomu říkám "Zisková cesta
zákazníka."



1.

ZDE JSOU MÉ POZNÁMKY Z ROZVCIČKY V TÝMU (PIŠ SI, CO TĚ
INSPIRUJE, CO CHCEŠ SDÍLET S OSTATNÍMI, ČÍM TĚ DRUZÍ INSPIRUJÍ)



Co nového jsem se o sobě naučil/a díky minulému vysílání?

Za co si dosud nejvíce vážím svého týmu a co jsem minulý týden udělal/a
pro svůj tým já?

2.

Co mi dosud nejvíce utkvělo z minulého vysílání s vedoucím? 

Jaký bod mi prozatím nejvíce utkvěl v hlavě a překvapil mě? 

Jak vyhodnocuji svůj výkon v minulých BYZNYS MISÍCH?



3.



CO JE TO CESTA ZÁKAZNÍKA:

NEJČASTĚJŠÍ CHYBY V CESTĚ ZÁKAZNÍKA:
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5 OTÁZEK NA TĚLO

1............................................

2............................................

3............................................

4............................................

5............................................



11.

PŘÍNOS MÉ CESTY ZÁKAZNÍKA
(PRO MĚ I ZÁKAZNÍKY)
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13.

www.odvizekzisku.cz
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1) CIZINEC



16.

1) CIZINEC
JAKÝ KONTAKT NA
ZÁKAZNÍKA POTŘEBUJI:

1............................................

2............................................

3............................................

4............................................

ONLINE

ONLINE

OFFLINE

BEZKO NTAKT
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1) CIZINEC
JAK DÁVÁM ZDARMA KOMUNITĚ?

1............................................

2............................................
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2) SPOTŘEBITEL



20.

2) SPOTŘEBITEL
JAK PRODÁVÁM SVÉ KOMUNITĚ NA
PRVNÍ DOBROU SVŮJ "KNORR"
PRODUKT/SLUŽBU?

1............................................

2............................................
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3) VĚRNOSTNÍK



23.

3) VĚRNOSTNÍK
CO NABÍDNU PO VYČERPÁNÍ "KNORR"
PRODUKTU/ SLUŽBY?

1............................................

2............................................
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25.

........................... ........................... ...........................
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27.

MŮJ ČAS, ENERGIE, ÚSILÍ

MŮJ ČAS, ENERGIE, ÚSILÍ

PENÍZE OD ZÁKAZNÍKA

PENÍZE OD ZÁKAZNÍKA
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DNES SI Z VYSÍLÁNÍ ODNÁŠÍM S VDĚKEM:

NEJVÍCE MĚ DOSTALO:

SVÉHO TÝMU SI DNES NEJVÍCE VÁŽÍM ZA:

V PŘÍŠTÍM VYSÍLÁNÍ SE TĚŠÍM PŘEDEVŠÍM NA:

CO SE MI DNES POVEDLO A ZA CO SE CHCI POCHVÁLIT:

NAPADÁ MĚ JEŠTĚ...



32.



PŘÍŠTÍ TÝDEN NÁS ČEKÁ TÉMA:

33.



Líbilo se Ti vysílání s Tomem? Chceš nám
vyčarovat úsměv na tváři a sdílet své
nadšení s komunitou? 

Napiš nám, prosím, pár řádků do
Hodnocení na Facebooku Zákony
Bohatství! Tvá zpětná vazba je pro nás
tou největší odměnou!

DÁT HODNOCENÍ!

34.



35.

MÁ MISE Č.1

MÁ MISE Č.2

MÁ MISE Č.3



36.




