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Tomas Lukavec je nezavisly brandingovy a
marketingovy specialista.

Denné svym obsahem inspiruje komunitu Citajici
pies 167 978 fanousku.

Jen za posledni 2 roky vytvofil 17 prodejnich
kampani online a offline, které vydélaly dohromady
22 986 657 K¢.

Je autorem 5 knih, z nichz 3 se fadi mezi bestsellery.
V roce 2018 jeho spolecnost vyprodukovala
nejhranéj$i YouTube video Ceské republiky.

Aktivné spolupracuje ¢i spolupracoval na svych
ziskovych ¢i neziskovych projektech (Znackova
show) s osobnostmi jako Ales Kalina, Andy Winson,
Petr Havlicek, Martin Hausenblas, Tatiana Dykova,
Halina Pawlowsk4, Sisa Sklovska, Olga Sipkova a
dalSimi...

Skoleni ¢&i online programy pro manazery znaéek
jako Marks&Spencer, T-Mobile, Seznam.cz, Komercni
banka, Microsoft a dalsi...

Pfednasky na padach UNIVERZIT jako VSE,
Palackého Univerzita v Olomouci, Univerzita Tomase
Bat'i ve Zliné, University of New York in Prague a
dalsi...
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OHEN, GRAVITACE A MA BLBOST...
NETRADI{NT SLOVO UVODENM

V lété roku 2019 jsem se zucastnil jako vedouci détského tabora.
Mimo obvyklych her odvahy, soutézi na body ci logickych vyzev jsme
se rozhodli pfipravit pro déti jedno prekvapko. Kdybych tehdy védél,
Ze vétsi vyzvé podrobim sam sebe, mozna bych na hromadné poradé
tak nejasal.

“Takze prosté projdou bosyma nohama zhruba metr zhavych uhlikd,
je to tak?” Ostatni vedouci souhlasné pokynuli hlavami.

“Pecka!” Vecer dorazil vzapéti a hloucek déti se shromazdil kolem
“koberce ohné”.

“Prvni pajdou vedouci, abyste védéli zplisob.” Zatval s pochodni v
ruce a v kapuci Roman. Ztuhl jsem. To snad nemysli vazné? A vlastné,
davalo to smysl... Dospéli maji jit pfikladem! Sakra... Nachytal jsem se
v pasti vlastni Skodolibosti.

TéSil jsem se tolik na strach a vzruSeni déti, Ze jsem zapomenul na to
vlastni.

“Tome, ted' ty!” Stojim na jednom konci Zzhavych uhliki a divam se
pied sebe. Nadech. Vydech. Jdu. “Pridej!” SlySim z dalky Romana.
“Délej, pridej sakra!” Citim objeti. Jsem na konci? “Bude to mozna
bolet, zchlad' si nohy.” Nékdo mi Septa do ucha. Moc nevnimam, citim
adrenalin.
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Po bolesti ani pamatky. Ta se dostavuje za 20 minut. Nejde mi do
hlavy z jakého dlvodu! Sel jsem jako ostatni pfede mnou!

“Chces prozradit tajemstvi?” Sedime vecer u pivka s Romanem.

“Ono to neni jenom o hlavé. Je to, a to predevsim, o fyzice.” V jeho
ocich se misi usmév s litosti.

“Reknu to jednoduse. Sel jsi jako kachna, Tome. Sice jsi délal pohyb,
ale nohy setrvavaly moc dlouho v plamenech. Tvoje vaha v kombinaci
s gravitaci té popalila, ne uhliky.”

Ve svych 30 letech jsem pochopil jednoduchy fyzikalni zakon.
Kdybych to slySel na prednasce ¢i od odbornikli na ohen, asi nikdy si
to tak nezapamatuji. Pata jedné nohy mé palila k zblaznéni! Ale ta
bolest... se mi vStipala spolecné s Romanovymi slovy do paméti: “Je to
o fyzice. Tvoje vaha v kombinaci s gravitaci té popalila.” Ocitame se
nyni v jedné z dost mozna téch nejhlubsich krizi ve 21. stoleti.

Ekonomiky zmackly tla¢itko off, hranice se na cas zavrely a miliony
lidi zGstalo prilepenych doma ke svym obrazovkam. Ta gravitace je
neuprosnad. Pfinasi své svétlo - mnozi podnikatelé se pousti po letech
do toho, co odkladali. Zrychluji dodani produktt klientam, posiluji
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spoluprace s dalSimi znackami.

Jini jsou podnikatelsky z niceho nic na hrané preziti a prochazi se v
temnotdach. Zaviené kamenné pobocky, nemoznost realizovat obchod
kontaktné, strach a neochota lidi navstévovat verejné akce, brutaini
pokles pfijmi. Tato ptfirucka nema v ambicich bojovat s touto
“gravitaci”. Bere si za ukol Vam odlehcit z Vasi vlastni vahy. VSichni
nyni v urcitém slova smyslu chodime po zhavych uhlicich.
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A neni nic horsiho, nez si na tento pochod odvahy vzit na zada 250
kilo. A véfte mi, nejcastéjsi kumulace zavazi nevznika v oblasti pupiku,
ale nasi hlavy.

Obzvlasté v podnikani. Pravda je takova, ze za poslednich 6 mésicu
jsem konzultoval 72 podnikatel(i a znacek osobné. Realizoval jsem
pres 15 vysilani zdarma, ve kterych jsem pomahal marketingové a
byznysové mnoha klientiim. Ta videa vidélo ptes 50 000 lidi. Byl jsem
pozvan do 24 vysilani, kde mé zpovidali podnikatelé. Navstivil televizi
Nova a svéril své tipy do zpravodajstvi Blesk. Béhem letnich prazdnin,
mimo letniho tdbora, jsem se nezastavil. Stovky, tisice zprav, e-mailt
z moji zakladny vice nez 170 000 fanousku.

To vSe doprovazené nejcastéjsi otazkou: “Jak se pripravit na dopady
korony byznysoveé?” Proto, prosim, tuto pfirucku povazujte za
takovou prvni pomoc, nikoliv ultimatni. Je to jednoduchy navod, jak
se dat spravné do pohybu a nepieslapovat v plamenech. Mnoho

mych klientl mélo pfed konzultaci pocit, Ze se posouvaiji. Po chvili
nam doslo, Ze jenom pfFeslapuji na misté. Resi nekli¢ové véci. Zaobiraji
se vice pocity svého tymu nez zivotaschopnosti firemni struktury ci
cesty zakaznika, ktera nese penize.

To je to, co jsem vidél na konzultacich. Kazdy se ob¢as trochu popali.
A je mozné si v tom pobyt par chvil. Ale prosim, nedovolte si shofet.
Uz jenom proto, ze jste se odvazili stahnout tuto prirucku, je mi jasné,
Zze VAm na Vas a Vasich klientech, rodiné i pratelich opravdu zalezi.
Kdo jiny by jinak hledal cesty a nevzdal to? Patfi Vam muaj obdiv. A
dik.

Tomas Lukgvec
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O DUCHODCICH A NAVSTEVACH...
ANEB 5 PRIBEHY S uvobEM

Moje mama pracuje v pecovatelském domé. Kdyz jsme byli na miziné
a utekli jsme z domova, dokazala nemozné. Uzivit dva hladové krky.
Plus nasi kocku. Platit vSechny dluhy. Mit minimalni plat. Ve fabrice
vyrabét tisice podprsenek denné pasovou vyrobou. Nosit jenom
jednu s rozpadajicim se raminkem. To vSe zvladala najednou. Skoro
jako néjaka superzena s protichtidnymi schopnostmi a slabinami. A
velkym srdcem, které nyni dava pravé seniortim.

o

Moje mamka v praci

Neni to jednoduché. Ob¢as mi lici pfibéhy bezmoci, kdy staricky pan
smutné ¢eka mésice na navstévu své dospélé dcery. Nedocka se...
Jindy jsou to pribéhy necekané, kdy se do sebe napftiklad zamiluji 82
lety vojensky “veteran” se 76 letou byvalou baletkou. Sedi spolu u
snidané, nemluvi, usmivaji se a pak jdou do svych pokojt.
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Pfed nastupem Covidu-19 jsem vyslechl mnoho piibéht. Po jeho
nastupu se maminka uz témér nezastavila. VSechna opatfeni ji navic
uvrhla do naprosté izolace. Je to logické, pracuje s nejohrozenéjsi
skupinou. “Vi$, co je na tom, Tome, nejhorsi?” Jednou mi fekla do
telefonu o své poledni pauze.

“Ze ti staii lidé, ktefi ¢ekali bez Gispéchu i nékolik mésicli na ndvstévu
rodiny, si nyni ulevili.”

“Jak to myslis?” Zeptal jsem se.

“Oni védi, ze to nyni neni o tom, Ze kvtli néCemu nemtizou. Jejich
rodina je nesmi navstivit. Ulevilo se jim. Ta pfedstava jim v né¢em
ulevila.”

Tyhle véty ve mné bobtnaly nékolik tydna. Vice nez to. Piemysiel
jsem, kde ja sam si legitimizuji realitu ve svij prospéch. A kdy naopak
ve svlj neprospéch. Zamyslel jsem se naptiklad nad karanténou, kdy
jsem témeér nevytahnul paty z domu. Co se pro mé stalo tehdy
legitimni? Prosté jenom lezet na gaucdi a divat se do zdi. A vite, co je
na tom nejhorsi? Ja si tak Silené odpocinul! Po vsech téch
pfrednaskach, workshopech, vystupovani pred stovkami lidi. Mam mit
za to vycitky?

Nebo v moji firmé. V jeden moment jsme museli prejit na home office.
Protoze mé désné nebavilo zadavat ukoly tymu, uvédomil jsem si, ze
na to mam manazera. Proc se par dni neozyvat? Vzdyt od toho jsou
placeni. Po tydnu jsem vidél, ze vSe funguje. Dokonce i vymysleli beze
mé feSeni automatizace e-mailti! Mél jsem mit vycitky z toho, ze jsem
se na to vykaslal? Nebo byt hrdy na to, ze to dokazali beze mé?

Na vSe Ize koukat ze dvou uhld pohledu. A i kdyz se Vam nyni jevi
situace jako bezvychodna nebo Vas stresuje ztrata klienta ¢i financni
ztraty, je dobré si uvédomit, ze ta “gravitace” funguje i vtom dobrém
slova smyslu.

m 6.
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Odnese Vam jednu zakazku, pfinese Vam touhu vylepsit procesy.
Odnese Vam jednoho klienta, pfinese Vam vice vdéku za ty stavajici.
Odnese Vam fungujici firmu, pfinese Vam casu zalozit novou, lepsi,
jednodussi, rychlejsi.

Ze se mi to tady piSe, ze? Obzvlast o ztraté firmy. Pravda je takova, ze
jsem si zazil tento stav i bez korony. V jedné z mych byvalych firem se
spolecnik s manazerkou obchodu domluvili na tom, ze si prosté
trhnou par projektt a klientti bokem. Za mymi zady, samoziejmé, i
kdyz se tvarili jako svati.

Trvalo mi par tydnt na to pfijit. VSe délali velmi chytfe. V novych
spolec¢nostech se neuvadéli na post jednatele ¢i majitele a kryli se
kamarady. VIP klientim mé prezentovali nepf¥ilis lichotivé. Kdyz mi to
doSlo a probral jsem se, bylo uz pozdé. Ruiny rozjetych projektd, na
kterych se ve skutecnosti nepracovalo. Zakaznicka péce na bodu
nula. Obrovské odlivy zakaznik ke konkurenci. Zavrel jsem “kram”.
Vykoufil denné krabicku cigaret. V noci jsem nemohl spat, proto jsem
s lahvi v ruce ve tfi rano brazdil v Praze Vysocany.

Prochdazel se sem a tam a litoval se. Chtél to upfimné zabalit... A ted’
ta “pozitivni gravitace”. Diky této zkusenosti jsem pochopil, co vse
jsem délal ty roky Spatné. Pozval do projektu nové odborniky.
Pietransformoval jsem cestu zakaznika. Zacal se vénovat socialnim
sitim. Natacet videa. Vratil jsem se zpét ke své komunité. Atd., atd.

Moje oblibeng fotkq - i pies ‘babne Zivetq' se usmivat
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https://www.zakonybohatstvi.eu/specialni-balicek/
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Vidite. Kdybych lezel v domové diichodcli a nékdo se mé zeptal, ekl
bych dnes: “Oni mé nechtéli zradit, chtéli mi pomoci byt lepSim.”
V ¢em Vam muize pomoci korona doba nebo krize?

To je otazka, kterou je nutné si zacit pokladat. Ale umét ji pokladat
spravné. Se spravnou energii. Laskou a péci k sobé.

Svym snim, pianim, touham. Protoze ve findle jsou jenom dvé
moznosti: Bud umfiete. A nebo budete zit dal. Nic horsiho ani lepsiho
se Vam uz nemuze stat. Jak se citite? Pokud to ¢tete nastvani, mozna
si fikate: blba tdvaha. Pokud se citite vice v pohodé, usmivate se.

Gratuluji. Nez se dostaneme k 7 tipam pro Vas, pojdme se nejprve
podivat na 3 principy, které se obzvlasté v krizi ¢ci behem
spolec¢enskych zmén hodi.

. A A
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#1BESTSELLER
BALICEK

STRAZCE MAJARU

...usetrete nyni
1 291 Kc(48 Euro)!

' RN "FVE"ET 'R ED A\ B R A"E"RSF |

Odhalte tajemstvi své cesty OD VIZE K ZISKU,_plnte si
sny V ROCE 2021 _a odpocinte si u Salku €aje v pribéhu
SVEHO POSLANI'...nebo TO NEJLEPSI darujte své rodiné
Ci blizkym! (Idedlni darek za nejnizsi cenu.)
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3 PRIBEHY PENEZO-PREZIVSICH..
(0 VIME A NEVIME 0 uSPECHU

A VYBUCHL!

A JE NEJDRAZSI!
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V lednu roku 1986 sledoval svét jednu z nejbajec¢néjsich udalosti
stoleti. Start raketoplanu Challenger! Média, miliony lidi u obrazovek,
déti ve Skoldach. Ti vSichni s nadéji v oich vnimali svych 7 hrdintd na
palubé raketoplanu.

Mezi nimi i uCitelka, ktera se ptihlasila jako dobrovolnik a podstoupila
narocny vycvik kosmonautl. Kdyz se raketoplan po par sekundach
rozpustil v atmosfére jako cukr v horkém ¢aji, nikdo nejprve nevéril
svym ocCim. Az smutny moderator v televizi a radiu oznamil, ze
raketoplan vybuchl.

Miliony lidi sledovalo predstaveni, které nikdo necekal. Roky vyvoje,
vycviku, sestavovani soucastek, testovani. To vSe v plamenech.
Stovky inzenyr(, nejinteligentnéjSich bytosti, védci a absolventt
prestiznich Skol. Ti vSichni sehlhali. Jak je to jen mozné? Ptal se cely
americky lid. Kde se stala chyba? Kdo za to maze? Tehdy byla zfizena
komise, ktera méla za ukol vybuch prosettit. Ta si pozvala na
vypomoc Richarda Feynmana, nositele Nobelovy ceny a vyznamného
amerického fyzika. “Tohle jsou zmensené tésnici krouzky.

Tohle je sklenice s vodou. Kdyz je ponofim na néjaky cas, ztraci
elasticitu a tésnici schopnosti!” Narod nad timto prostym
experimentem uzasl. Za vse tedy mohly gumové tésnici krouzky? Ne.
Bylo to prosté a jednoduché zanedbani. Raketoplan se pred startem
vykoupal v - 11 stupnich Celsia. Takova zima byla v den startu.
Technici v podstaté Cistili celou rampu od ledovych ker. Varovani
spolecnosti Thiokolu, ktera z velké ¢asti raketoplan vyrabéla, Nasa
moc v potaz nebrala. Rozhodli se plnit svij plan. Astronauti tak nebo
tak podstupuiji riziko, ze?
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VSech 7 ¢lent posadky zahynulo. Nasa se veiejné omluvila za svou
chybu a slibila polepSeni. A tak se také stalo. Neprodlené se designéri
raketoplanu pustili do vyvoje novych pomocnych raket.

A samoziejmé i novych tésnicich mechanismi. Dva roky na to vyslala
Nasa do vesmiru raketoplan Discovery, uspésné. Byla to senzace!
Nicméné...V roce 2003 se problém znovu opakoval, tentokrat slo o
jinou zavadu, kterou Nasa prehlizela. Lidské selhani a touha plnit plan
pripravila o zivot dalsich 7 lidi.

Mozna si nyni fikate, ze je to neuvéritelné! Jak je mozné chybovat
znovu? Je. Lidskou prirozenosti je chybovat. Bez “chyb” by nevznikal
rust, vylepSovani, postup. Nasi prapfedci chybovali a tak vynalézali
nové a nové postupy a technologie. A mnohdy to trvalo staleti. Jenom
si to vezmeéte. Aristoteles prohlasil, Zze zena ma o jeden zub méné nez
muz. Az v renesanci se skupinka lidi rozhodla prosté a jednoduse
zuby zen spoditat. Zjistilo se, ze to neni pravda.

Kdyby tehdy byval Aristoteles natolik pricetny, aby spocital zuby
obou svych manzelek, mohlo se na to pfijit mnohem drive. Zda se
totiz, ze ¢im rychleji jsme schopni své chyby vnitiné preménit ve
zkuSenosti, tim snadnéji dosahujeme ristu. A to v jakékoliv oblasti.
Nynéjsi situace nam nabizi skvélou zpétnou vazbu: co mohu vylepsit
ve svém zivoté? Co mi nefunguje v praci a podnikani? Jakou zpétnou

vewv s

jsou tu situace, které nemtizete mit pod kontrolou, je dobré nosit v
srdci:

12.




Konstantinopol, nedobytna perla Byzantské fiSe, se méla utkat s
jednim z nejambiciéznéjsSich panovnik(i osmanské fiSe. Psal se tehdy
rok 1453 a Mehmed Il. se rozhodl prerist netspéchy svych predkt a
vstoupit do Konstantinopole jako neporazeny.

Celil oviem diimysinému opevnéni mésta a dobfe procvi¢ené armadé
z Evropy, ktera tehdejSimu panovnikovi Konstantinovi XI. vérné
slouzila.

Mehmed se pfesto nenechal odradit. Za timto Gicelem nechal vyrobit
obii kanony, které do té doby svét nevidél. Ty mély postupné
rozsypat fortifikaci mésta a prinutit tak obyvatele mésta se podrobit
vladé Mehmeda Il. Zpocatku se zdalo, ze tato strategie zafunguje.
Déla ve dne v noci busila do obfich zdi mésta. Nicméné obyvatelé
mésta v okamzicich, kdy déla chladla, zdiva rychle opravovali. Bitva se
tak tahla nékolik tydn. Mehmedovi bylo jasné, Ze tato strategie
nemze vydrzet vécné.

K jeho velkému zklamani se obrovska kovova déla sama dockala
vybuchu. Panovnik tak stal pred otazkou: ma smysl pokracovat v boji?
Nebo ustoupi stejné jako pfedchiidci a vzda se velkolepého planu?
Pfes more nebylo mozné na Konstantinopol zautocit. Obrovské
retézy, které chranily pristup k ptistavu, byly ptipraveny zastavit
kazdou nepratelskou lod.

Navic jeho armada zacinala stradat. Hlad, nemoci a dlouhé dobyvani.

VvVVvVVvZs

rozhodnutim svého zivota. Cela situace se zdala byt bezvychodna.
Mohl se smifit s nedspéchem. Odejit z bitvy. A vladnout dal bez

onstantinopole.
13. “
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Nicméné déjiny nam ftikaji, ze Konstantinopol padla. Jak se to stalo?
Mehmed se rozhodl udélat néco jinak. A pustil se do jednoho z

vvvvvv

pro kryti svého d'abelského planu.

Zatimco nadadle vystreloval na hradby, které mésto znovu a znovu
opravovalo, za kopcem pres feku od Konstantinopole dal pokyn
pokacet vSechny stromy. Pro¢? Rozhodl se pres sous premistit
valecné lodé po kladach. A to rovnou pod hradby Konstantinopole.
Vyhnout se tak obfimu obrannému mechanismu mésta. Dokazete si
piredstavit genialitu a jednoduchost takového razeni?

Pokacet stromy a prevést valeCnou zbran na misto, kde to protivnik
neceka? Tato strategie se vyplatila. Mehmed Il. nechal pirevést lodé
pifes noc k usti reky pod hradbami Konstantinopole do mist, kde
protivnik nebyl pfipraven. Dostal tak mésto pod tlak. Vyvolal paniku.
V podnikani, stejné jako v zivoté, stojime nyni v necekanych situacich.
Stejné jako Mehmed II.

Koukdame na osud s udivem a i pres vSechny pfipravy ztracime
pevnou pudu pod nohama. Je ovSem az s podivem, jak snadné je
vyhrat a triumfovat, kdyz si dovolime novy pohled na vitézstvi. Kdyz
pfesvédcime sami sebe. Cesty existuji, jen je nutné nejprve zacit
vnimat moznosti.

E NEJPRVE
zviTEZiT (VE
SAMI V sopg
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Mona Lisa. Kdo z nas by neznal jeden z nejpodivuhodnéjsich a
nejkrasnéjsSich obrazi svéta. Také nejdrazsich... Tento ptfibéh Vas dost
mozna piekvapi a vezme Vam i urcité iluze o uméni a jeho hodnoté.
Nicméné Vam muze odkryt tajemstvi cenotvorby a toho, co to vliastné
znamena konkurovat, ne jenom tém nejlepsim, ale také a predevsim
sami sobé.

Protoze nejvice zabran si ddvdme my sami. Spousty domnének o
hodnoté nasi prace, nasich sluzeb ¢i produktt, vychazi z nespravnych
pfedpokladil. No, pojdme zpét k dilu Leonarda da Vinciho. Mona Lisa
je dnes povazovana za nejdrazsi obraz v dé&jinach. Jeji pojisténi se
stalo rekordné drahym.

Piesto, Zze v roce 1849 bylo dilo nacenéno na pouhych 90 000 frankd.
Drazsi v té dobé byla napfiklad Tizianova Veéefe v Emauzich. Cim to,
Ze obraz najednou dosahl takové hodnoty? K jeji slavé prispél -
zlodéj...

V roce 1911 vstoupil do galerie nezaméstnany italsky malif Vincenzo.
A navzdory vSem pochybnostem s obrazem prosté z galerie odesel.
Noviny o tom vSude psaly. O historickém vyznamu obrazu. Stalo se to
z niceho nic narodni seznaci. Jak je mozné, ze si nékdo jen tak odnese
obraz?

% 15.
| -




B s v ® &

Na nékolik let byl obraz pry¢. Po stopach ani pamatky. Nebohy
Vincenzo byl také v kleStich, nemohl ho nikde prodat... Tim by se totiz
prozradil. Nakonec mu to nedalo a pokusil se prodat obraz ve
Florencii.

Policie ho velmi snadno dopadla. Navrat Mona Lisy se stal
mezindrodni oslavou. Novinafi, média, osobnosti. VSichni pfihlizeli
navratu ztraceného obrazu. A... jeji pojisténi se na zakladé kradeze
dostalo do astronomickych ¢astek.

Co ndm to napovida? Ze jeji cenu ani tak neuréil sdm autor nebo
technika, barvy. K jeji hodnoté prispéla obrovska medializace. S
obrazem se seznamilo mnoho lidi, ktefi o uméni neméli ani paru.
Pfibéh zlodéje, ktery to zbabral. Cena pojisténi. To vSe dost mozna
prispélo k cené obrazu mnohem vice nez tahy stétce autora.




#1BESTSELLER
BALICEK

STRAZCE MAJARU

...usetrete nyni
1 291 Kc(48 Euro)!

B Y Av 4 Iz il & B o F . U B ¥V af = 7V 4

Odhalte tajemstvi své cesty OD VIZE K ZISKU,_plnte si
sny V ROCE 2021 _a odpocinte si u Salku €aje v pribéhu
SVEHO POSLANI'...nebo TO NEJLEPSI darujte své rodiné
Ci blizkym! (Idedlni darek za nejnizsi cenu.)
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7 PENEZO-TIPU, JAK SE NENECHAT

/7 SEZRAT KORONOU. &
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1.STANTE SE TRUMPEM

_ a Problém: mnoho lidi se dostane do stresu kviili zméné situace na trhu, ale
‘ sami nemaji kontrolu nad svymi mési¢nimi zavazky a cenami na trhu. 4

Zvoleni Donalda Trumpa do funkce bylo jednim z nejvétsich
pfekvapeni 21. stoleti. Jak se mu to podatrilo? To je na delsi vypravéni.
Nicméné to, co aktivoval on sam ve své kampani, dnes pouzivaji i
uspésné znacky jako Apple, Dior ¢i Damelidlo.

Co nas zajima v této casti je slib, ktery Donald dal svym voli¢im:
“Udélam revizi vSech naSich mezinarodnich smluv, aby USA
nedotovalo predrazené a nevyhodné dohody.” Do jaké miry se mu to
podafilo? To je na uhlu pohledu. Nicméné... V dobé jakékoliv krize,
upadku Ci pozastaveni ekonomiky, se nabizi v podnikani i v praci
udélat to samé. Prosté a jednodusSe si udélat audit SMLUV A DOHOD.
Proc? Protoze existuje urcita pravdépodobnost, ze mate
neaktualizované dohody, stale platite stejné sazby a nebo se na trhu
objevila za tu dobu nova konkurence, ktera Vam muze nabidnout
mnohem lepSi podminky.

Udélejte si takovy audit a vyjednavejte. Pokud mate nékde dobré
vztahy a zjistite, ze u konkurence pochodite Iépe, zkuste se nejdrive
domluvit s dlouhodobymi dodavateli ¢i poskytovali toho, co
potfebujete. Pokud Vam neustoupi, domluvte se na dlouhodobéjsi
spolupraci s tim, ze chcete lepsi podminky do smlouvy. Pripravil jsem
pro Vas jednoduchou tabulku, kde si vSe mlizete psat a ziskat
kontrolu. Pokud hledate tipy, jak si vyjednat lepSi ceny a jak pracovat
i se svoji hodnotou na trhu,

‘ >


https://www.zakonybohatstvi.eu/specialni-balicek/
https://www.zakonybohatstvi.eu/specialni-balicek/
https://www.zakonybohatstvi.eu/specialni-balicek/

v v . o

'1.STANTE SE TRUMPEN

PROC SI TOTO CVICENI UDELAT: 1) Ziskate pfehled nad svymi vydaiji.
—\ 2) NACAPETE "FUCKERS", KTERI VAS OSKUBAVAIJI

3) PRODLOUZITE ZIVOTNOST SVYCH ORGANU TiM, ZE VAS TO UZ
U NEBUDE STVAT!

Mésicni ndklad za Castka Mij ideal Poskytovatel

20.
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'1.STANTE SE TRUMPEN

PROC SI TOTO CVICENI UDELAT: 1) Ziskate pfehled nad svymi vydaiji.
~ \ 2) NACAPETE "FUCKERS", KTERI VAS OSKUBAVAIJI
U 3) PRODLOUZITE ZIVOTNOST SVYCH ORGANU TiM, ZE VAS TO UZ
NEBUDE STVAT!

Mési¢ni naklad za Castka Miij ideal Poskytovatel

21.




Problém: NEZNAME SVE MESICNi NAKLADY NA ZIVOT “DO
DETAILU” A MNOHDY ZTRACIME POJEM O TOM, CO JE
DULEZITE A CO NENI.

Nyni mate vypsané své mésicni zavazky. Prosté to, co musite platit
kazdy mésic a vite, v jakych oblastech chcete Setfit. Nyni se podivame
na Achillovu patu kazdého podnikatele. A viibec, kazdého smrtelnika.
Mluvime zde o osobnich nakladech na zivot. Jidlo, to, co kupujeme do
domacnosti, doprava, hygiena atd. Budu k Vam uptfimny, osobni audit
je jednim z nejnudnéjsich.

NejotravnéjSim. Ale také jednim z nejefektivnéjsich. Proc? Treba
(stejné jako ja a moji klienti) zjistite, ze utracite za nesmysly. Véci,
které nepotiebujete. Jste na né jenom zvykli. Obzvlasté vtipné je to v
oblasti jidla. Kazdy z nds mame jiné navyky, jiné chuté, to je jasné.
Nicméné predstavte si, Ze zaCnete jist alespon o néco zdravéji a k
tomu jesté levnéji. Hm?

Co udélate z nasetfenymi penézi? Mozna budete moci investovat vice
do knih, do svého ristu, do ¢asu s rodinou na vyletech. Snazte se byt
co nejvice upfimni. Nikdo Vas za nic netresta. A vérte, mit prehled je
néco, co Vam pomuze volit mezi tim, co pfipadné skrtnout a co
ponechat. Odhalite tieba pravé mési¢ni naklady v Cislech.

Mnoho lidi nosi v hlavé urcitou predstavu nakladu. Pak, kdyz to vidi

c¢erné na bilém, mohou byt zaskoceni, jak se tato castka lisi. Proc tedy
toto cviceni absolvovat?

% 22.
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2.SBALTE SVE PRACHY

PROC SI TOTO CVICENI UDELAT: 1) Zorientujete se ve svych
nakladech. 2) Naleznete mista, kde usetfit a moci si dopfat néco vice

pfinosného pro sebe. 3) USETRENE PENIZE SI MUZETE UZIT €I SI JE @
U SCHOVAT NA “NECEKANE SITUACE”.

PRAVIDELNE NAKUPUJI
(1X TYDNE | MESICNE / Castka MGj ideal Kolik u$etiim
CTVRTLETNE)

23.
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2.SBALTE SVE PRACHY

PROC SI TOTO CVICENI UDELAT: 1) Zorientujete se ve svych
—\ nakladech. 2) Naleznete mista, kde usetfit a moci si dopiat néco vice
pfinosného pro sebe. 3) USETRENE PENIZE S| MUZETE UZIT €I SI JE @
U SCHOVAT NA “NECEKANE SITUACE".

PRAVIDELNE NAKUPUJI
(1X TYDNE [ MESICNE / Castka MGj ideal Kolik u$etiim
CTVRTLETNE)
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PROBLEM: VIME PRESNE, JAKE TRVANLINE POTRAVINY, HYGIENU A
PROSTREDY POTREBUJEME DO DOMACNOSTI PRAVIDELNE DOKUPOVAT,
ALE NENAKUPUJEME JE HROMADNE, KDYZ JSOU V AKCI €I POD CENOU.

To, co Vam zde odhalim, je néco, co mé naucila moje asijska
kamaradka Neo v Thajsku. Byli jsme nakupovat v mistnim obchtdku
na ostrové Kho Phangan.

Neo si meé vSimla, jak s velkym nadSenim hazim do kosiku 2 pytliky
krekr(. “Jsou ve slevé!” Usmal jsem se na ni. “Kupujes je tady
pravidelné?” Zeptala se mé. Zakyval jsem hlavou. “Co blbnes?” Do
koSiku mi hodila 20 sacku. “Podivej, budes tady jesté 3 tydny. Sem
chodis nakupovat kazdy den. Tak si jich koupis ted’ vic a uSetfis skoro
200 Batu!” Pochopil jsem, proc jsou Asiaté tak uspésni i v Praze.
Prosté umi nakupovat ve velkém. Protoze vi, ze ve velkém usetfi.
Pfipada mi, Ze u nas se trochu stydime za “vykupovani regali”. Ale
pak jsme ochotni hledat nejlevnéjsi benzinku Siroko daleko... Naucte
se kouzlo hromadného nakupu a Setrete!

Ja sam jsem tento systém prenesl do své firmy i domacnosti.
Pravidelné jim ke snidani vlocky s ovocem. Proto, kdyz vidim v
obchodech v okoli slevu, jdu nakupovat tam a béhem bézného
nakupu tam nakoupim i 20 pytlikti viocek. Kaslu na frontu. Vzpomenu
si na Neo. Ta by se také nestydéla. Asiati naopak obdivuji lidi, co umi
Setfit. Kdyz budete v obchodé a budete se bat vykoupit regdl,
vzpomente si taky na ni. Koukala by na Vas s obdivem. Co je tedy
zapotiebi a doporuéuji? Vyrobte si vlastni CERVENY SEZNAM. Tedy
trvanlivé potraviny ci dalsi véci do domacnosti, které potrebujete
neustdle doplfiovat. Seznam si dejte na lednicku. A kdyz nékde
zmercite vyhodnou cenu, berte toho plnou tasku. Muzete si
zaznamenavat, kolik timto zpisobem premysileni Setfite. At' uz na
firemnich vécech (papiry, propisky atd.) ¢i téch osobnich (hygiena,

Mistki prostiedky a dalSi nezbytnosti).
25.
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PROBLEM: VIME PRESNE, JAKE TRVANLINE POTRAVINY, HYGIENU A
PROSTREDY POTREBUJEME DO DOMACNOSTI PRAVIDELNE DOKUPOVAT,

ALE NENAKUPUJEME JE HROMADNE, KDYZ JSOU V AKCI €l POD CENOU.

Neo hg Vgs koykdl (im vice Jokgzete ysetiit, tim vice
V@gs byde obdiVoVQt! :)
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PROC SI TOTO CVICENI UDELAT: 1) Odhalite konkrétni nezbytnosti,
které dopliujete ve firmé ¢i domacnosti kazdy den. 2) Usetfite stovky,
tisice, desetitisice korun “asijskym” nakupovanim, které pak muzete @
investovat do svého rastu. 3) Naudite se novou dovednost, kterou
miuzete pfedat svym détem a tak je ucit spofit a jednat efektivné.

)

CO NEJCASTEJI DOKUPUJI DO DOMACNOSTI/ CO DO FIRMY

27.



#1BESTSELLER
BALICEK

STRAZCE MAJARU

...usetrete nyni
1 291 Kc(48 Euro)!
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Odhalte tajemstvi své cesty OD VIZE K ZISKU, plnte si
sny V ROCE 2021 a odpocinte si u Salku €aje v pribéhu
SVEHO POSLANI'...nebo TO NEJLEPSI darujte své rodiné
Ci blizkym! (Idealni darek za nejnizsi cenu.)
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PROC SI TOTO CVICENI UDELAT: 1) Odhalite konkrétni nezbytnosti,
které dopliujete ve firmé ¢i domacnosti kazdy den. 2) Usetfiite stovky,
tisice, desetitisice korun “asijskym” nakupovanim, které pak mtzete @
investovat do svého ristu. 3) Naucite se novou dovednost, kterou
mizete predat svym détem a tak je ucit spofit a jednat efektivné.

)

CO NEJCASTEJI DOKUPUJI DO DOMACNOSTI/ CO DO FIRMY

29.




&4.ZASADTE SVUJ ZD.PENEZ

PROBLEM: NEVIME, JAK LEVNE ZiSKAVAT NOVE KLIENTY A
ZAKAZNIKY. ZAROVEN NEvime, JAK moderné a jednoduse BUDOVAT A
S KOMUNITOU VZTAH, ktery pfinasi zisk. /)

 PRONEATENAPAD.
Y ZISKOVE PODNIKAN

ToMAS LUKAVEE ::r-.-._.

VZIT S1 BALICEK

Odhalte tajemstvi své cesty OD VIZE K ZISKU, plnte si
sny V ROCE 2021 a odpocinte si u Salku €aje v pribéhu
SVEHO POSLANI!...nebo TO NEJLEPSI darujte své rodiné
Ci blizkym! (Ideadlni darek za nejnizsi cenu.)

; >



https://www.zakonybohatstvi.eu/specialni-balicek/
https://www.zakonybohatstvi.eu/specialni-balicek/
https://www.zakonybohatstvi.eu/specialni-balicek/
https://www.zakonybohatstvi.eu/specialni-balicek/
https://www.zakonybohatstvi.eu/specialni-balicek/
https://www.zakonybohatstvi.eu/specialni-balicek/
https://www.zakonybohatstvi.eu/specialni-balicek/
https://www.zakonybohatstvi.eu/specialni-balicek/
https://www.zakonybohatstvi.eu/specialni-balicek/
https://www.zakonybohatstvi.eu/specialni-balicek/
https://www.zakonybohatstvi.eu/specialni-balicek/
https://www.zakonybohatstvi.eu/specialni-balicek/
https://www.zakonybohatstvi.eu/specialni-balicek/

/) W\\W" T ® &

4:5} 5.AKTIVUJTE NOVOU SILU

PROBLEM: V EKONOMICKEM RUSTU MAJIi FIRMY A PODNIKATELE
‘ MENSIi SANCE NAHRADIT LIDI V TYMU. MNOHDY SE | BOJi ROZBORIT
N

STARE VAZBY. POKUD TO OVSEM NIC NEPRINASI, JE NACASE
ZMENIT POSTOJ.

MQj kamarad, ktery vede prodejnu vozl Praze, si mi neustdle stézoval
na jednoho svého manazera. Jednou to bylo, ze nerespektuje firemni
nafizeni.

Jindy to zase bylo, ze demotivuje ostatni spolupracovniky a vede je
do diskuzi, které mu nepfislusi. “Tak ho nahrad’ Dal jsi mu nékolik
vystrah a nic nefunguje...” Rekl jsem mu pied 2 lety. “To se Ti fekne!
Najit dnes manazera, ktery si vazi prace, je tézké. Trh je na vrcholu.”
Kdyz jsem se s nim bavil pred par mésici, radostné mi oznamil, ze se
na misto manazera pftihlasilo 37 zajemcu. A Ze se s danym
manazerem rozloudili.

Kone¢né ma oporu a hledaji s novym manazerem cestu. Nerad bych,
aby nasledujici bod znél jako “rozlucte se v tymu s lidmi, ktefi Vam
nesedi,” protoze ve finale mit kolem sebe lidi, ktefi maji jinaci dhel
pohledu, je nékdy pozehnani. SpiSe se Vam tim snazim fici, abyste
opustili ty nefunkc¢ni vztahy. Co to znamena?

Nahradit lidi ve Vasem zivoté, ktefi vytvari konzistentné svar,
nerespektuji Vas ani Vase postoje, nepfispivaji k produktivni a zdravé
atmosfére ve firmé. Nebo doslova ptizivniky, od kterych se ocekavaji
vysledky ¢i vykon a oni vSe hazi na druhé ¢i jednodusSe zdimaji Vasi
penézenku. Nemusi jit jenom o pracovni kolegy, zaméstnance, mize
jit také o lidi ve Vasi blizkosti. Nevite si rady, jaké lidi vibec do tymu
potfebujete? Do jaké faze projektu, online ¢i offline?
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5" 5.AKTIVUJTE NOVOU SiLU

PROC SI TOTO CVICENI UDELAT: 1) Zbavite se energetické a
ekonomické zatéze. Zacnete vstavat s ismévem a potésite tak lidi
—\ kolem sebe. 2) Ziskate pro svou praci ¢i podnikani nové pohledy a @
kreativitu. Usnadni Vam od prace a pfinesou nové pfiilezitosti. 3) Nyni
\A hledaji praci velmi schopni lidé, ktefi pracovali v hotelech a umi
vystupovat a komunikovat. Date jim prilezitost a praci.

LIDI, SE KTERYMI SPOLUPRACUJI
/| JSOU V MEM TYMU

g ] Z jakého divodu
A ZVAZUIJI JEJICH NAHRAZENI

32.




B v - @ i

">\ 5.AKTIVUJTE NOVOU SiLU

PROC SI TOTO CVICENI UDELAT: 1) Zbavite se energetické a
ekonomické zatéze. Zacnete vstavat s ismévem a potésite tak lidi
~\ kolem sebe. 2) Ziskate pro svou praci ¢i podnikani nové pohledy a @
kreativitu. Usnadni vam od prace a pfinesou nové ptilezitosti. 3) Nyni
\A hledaji praci velmi schopni lidé, ktefi pracovali v hotelech a umi
vystupovat a komunikovat. Date jim prilezitost a praci.

LIDI, SE KTERYMI SPOLUPRACUJI
/| JSOU V MEM TYMU
A ZVAZUJI JEJICH NAHRAZENI

Jaké vlastnosti ma
mit novy clen tymu
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6.ROZHODTE3
ZACHRANNE SITE

PROBLEM: CEKAME A DOUFAME, ZE SE SITUACE RYCHLE ZMENI K
LEPSIMU. NEMAME PLAN B. A KDYZ SE DOSTANEME DO KRIZOVE .
N

SITUACE, PANIKARIME A MUZEME TAK OHROZIT NEJEN SEBE, ALE |
RODINU.

Obzvlasté, pokud podnikate v oblasti sluzeb s kontaktnim jednanim
klientd. V Ceské republice podnika v oblasti sluzeb zhruba 70 % trhu.
UZ jenom z tohoto data mize byt jasné, Ze korona doba postihne
pravé nejvice tento segment.

Pokud dosud podnikate v této oblasti, rozhazujte sité. Opravdu. Neni
tim mysleno: vzdejte sviij projekt. Je prosté mozné, ze tento obor
pujde na néjaky cas do Utlumu. A Vy se dostanete do ekonomického
propadu. Neni nic horsiho, nez ¢ekat necinné na zachranu. Zaroven
se neni za co stydét. Spousta Uuspésnych podnikatelli se dostavala za
svou praxi do momentq, kdy si musela hledat pfivydélek.

Ja sam jsem si v podnikani obcas pfivydélaval tim, ze jsem pro nékoho
psal ¢lanky. Nebo externé pomahal s marketingem na polovi¢ni
uvazek. Na zacatku jsem vydélaval penize na své projekty jako
barman, jednou jako telefonicky operator. Prosel jsem snad vSemi
druhy MLM. A diky Bohu za né!

Naucil jsem se spoustu novych véci do svého oboru a pfivydélal si.
Mit zachrannou sit’ je dar nade vSechno. Neni nic horSiho nez se
dostat do krysiho zavodu dluht. To nikomu opravdu neprteji. M{j
kamarad se z néj dostava uz 4 roky a szira to jeho mysil.

% 34.
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6.ROZHODTE3
ZACHRANNE SITE

PROC SI TOTO CVICENI UDELAT: 1) Klid na dusi - kdyz vie neptijde
podle planu, vim, na koho se obratit. 2) Zajistim si pfijem i v dobé, kdy
vSe nejde, jak ma. 3) Zajistim tak i svou rodinu a nezatizim rodinny ﬁ
rozpocet.

)

KONTAKTY, KTERYM MOHU POMOCI V JEJICH PODNIKANI

JAK MOHU SVUJ PROJEKT PREVEST DO BEZKONTAKTU

KDE MOHU UPLATNIT SVOU PRAXI (KDE TO NYNi FUNGUJE A MOHU SE
NECO NAUCIT)
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7.ELIMINUJTE "PSYCHO"
ZDROJE

PROBLEM: INFORMACE OBSAHUJIi EMOCNI NABOJ.V TETO DOBE JE
‘ KORONA HLAVNIM TEMATEM CIVILIZACE. BERE POZORNOST A

ENERGII. MUZE VAM TO BRAT CAS A POZORNOST, NEVENUJETE SE
TOMU KLICOVEMU VE SVEM ZIVOTE.

V roce 2016 se celosvétoveé do cile uspésné dopravilo 40 miliona letd.
Havarovalo pouze 10. Které si pamatujete? Média maji kouzelnou
moc a vérte mi, néktefri mi pratelé pfimo v médiich pracuji. Nemam
jim za zlé, Ze se snazi upoutat nasi pozornost. Je to konec koncu jejich
prace. Kdo by dnes cetl clanky o cestujicich, ktefi v poradku zvladli let
letadlem? Kdo by cetl o vSech vyléCenych koronou? Co nas fascinuje?
Je smrt...

Pfitahuje to nasi pozornost stejné, jako vosu kostka cukru. Ovsem
pozor, vSeho moc Skodi. Uvédomte si, ze svét médii nezménite. Co je
v televizi, v radiu, v online blogu. Co mlizete zménit je tok informaci
kolem Vas. Co chcete pfijimat kazdy den? Smrt, zkazu, Sifeni nakazy,
tragické pribéhy zesnulych, kolabujici svét...?

Prosim, neberte mé zle, tohle neni navod “stat se nevzdélanym a
neinformovanym blbem”. Je to vyzva eliminovat negativni emoce a
“svét zkazy kolem nas”. Protoze nic takového se ve skutecnosti
nedéje. Opravdu nedéje. Uz jenom opatreni, ktera jsme globalné
zavedli, se déji viibec poprvé v déjinach lidstva.

Nikdy nebyla snaha tak velika. Lidé v minulosti umirali bez informaci,

nezvysSovali Uroven hygienickych opatteni, nakazy se Sitily
stondsobné rychleji nez dnes.
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7.ELIMINUJTE "PSYCHO™
ZDROJE

PROBLEM: INFORMACE OBSAHUJIi EMOCNI NABOJ.V TETO DOBE JE
‘ KORONA HLAVNIM TEMATEM CIVILIZACE. BERE POZORNOST A

ENERGII. MUZE VAM TO BRAT CAS A POZORNOST, NEVENUJETE SE
TOMU KLICOVEMU VE SVEM ZIVOTE.

| kdyz Vas média presvédcuji o opaku, korona se dost mozna bude
jednou fadit mezi obycejna respiracni onemocnéni, ktera budeme
lécit béznymi léky. Je nutné umét si vybirat zdroje a ne se jimi udusit.
Jenom pro piiklad....

V roce 2009 udetfila tzv. praseci chfipka. Za obdobi dvou tydnt
zemielo na praseci chfipku 31 obéti, Google nasel o tématu za 14 dni
253 442 clankl. V tom samém obdobi zemitelo na tuberkulézu 63 000
lidi v “rozvojovych zemich”.

Davejte kontinualné pozornost svému projektu, vizim, praci. Tomu, co
pfinasi uzitek. A mam pro Vas jeden tip, ktery pouzivam uz 5 let a ziji
snad nejspokojenéji na planeté. Vybral jsem si svého informatora. Je
jim muj nevlastni otec Klass z Holandska.

Vzdy, kdyz potiebuji védét néco dulezitého ze svéta, ptam se jeho.
Proc? Protoze mi fekne to podstatné. Sleduje média casto a dokaze
zustat nad véci. Ma uz také néco za sebou. Udélejte to samé, pokud
miuzete nebo si vyberte jeden zdroj informaci, ktery budete
povazovat za relevantni pro sebe a sviij obor.

Ostatni vynechejte.
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7.ELIMINUJTE "PSYCHO"
ZDROJE

PROC SI TOTO CVICENI UDELAT: 1) Mozna pocitite vnitini tGlevu a
~\ Znovu uvidite svét o néco pfrivétivéjsi. 2) Zamétite se na to podstatné,

U na své podnikani, préci ¢&i rodinu. Vrati se Vam to. 3) Budete vnimat

vétsi radost ze svych vysledkt a zuzite prostor negativni energii.

KTERA MEDIA DNES PRAVIDELNE SLEDUJI
| CTU

ZDE SI NAPISTE ALESPON 3 OSOBY, KTERE JSOU "NAD
VECI" A VZDY VAM REKNOU TO NEJPODSTATNEJSI
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#1BESTSELLER

BALICEK

...usetrete nyni
1 291 Kc(48 Euro)!

Odhalte tajemstvi své cesty OD VIZE K ZISKU, plnte si
sny V ROCE 2021 a odpocinte si u Salku €aje v pribéhu
SVEHO POSLANI!...nebo TO NEJLEPSI darujte své rodiné
Ci blizkym! (Idealni darek za nejnizsi cenu.)

39.


https://www.zakonybohatstvi.eu/specialni-balicek/
https://www.zakonybohatstvi.eu/specialni-balicek/
https://www.zakonybohatstvi.eu/specialni-balicek/
https://www.zakonybohatstvi.eu/specialni-balicek/
https://www.zakonybohatstvi.eu/specialni-balicek/
https://www.zakonybohatstvi.eu/specialni-balicek/
https://www.zakonybohatstvi.eu/specialni-balicek/
https://www.zakonybohatstvi.eu/specialni-balicek/
https://www.zakonybohatstvi.eu/specialni-balicek/
https://www.zakonybohatstvi.eu/specialni-balicek/
https://www.zakonybohatstvi.eu/specialni-balicek/
https://www.zakonybohatstvi.eu/specialni-balicek/
https://www.zakonybohatstvi.eu/specialni-balicek/
https://www.zakonybohatstvi.eu/specialni-balicek/
https://www.zakonybohatstvi.eu/specialni-balicek/
https://www.zakonybohatstvi.eu/specialni-balicek/

. O N O 9 8 8 8 8 8 9

PENEZO

FIGLU

JAK (PRE)ZIT V KORONADOBE

PRO VSECHNY
TVORIVCE, ZIVNOSTNIKY
I OSTRILENE PODNIKATELE.





