20:46:58
20:46:59
20:47:04
20:52:26
20:52:28
20:52:37
20:52:59
20:53:04
20:53:25

20:53:45

20:55:21

20:56:31
20:56:57
20:57:06
20:57:08
20:58:15
20:58:21
20:58:22
20:58:32
20:58:58

20:59:03
20:59:31
20:59:33
21:01:34
21:01:36
21:01:56
21:02:23

21:03:18
21:05:28

21:06:08

21:09:02

21:09:07

ZISKOVA CESTA

‘Y‘
=

From nelinka : Zuzana Z. yes

From Veronika No Stress Mama : nesmi$ otevirat vice stran

From lveta : jj, slySim a vidim

From Maruska : PLATI TATO CESTA | PRO OSOBNI SETKANI?

From David_Nepejchal : Jak spravné vyhledavat cilovou skupinu cizincu?
From Veronika No Stress Mama : co je mysleno druhou tabulkou?

From Markéta T. : co dat zdarma, kdyZz mam obrazy?

From nelinka : Zuzana Z. Kdyz prodavam lodé za 3 miliony, co mam dat zadarmo
From Helena Hrachova : Mdm magnet Zivot neéeka 5 ritudld - pro proZivani
radosti. Jak poznam, kde délam chybu?

From Iveta : KdyZz moje klicova skupina jsou firmy, tak mam postahovat maily na
firmy z okoli a pak jim naposilat néco z prvni pomoci zdrarma?

From Iveta : Nedokazu posoudit, jestli mi dokazou vic vydélavat firmy nebo
jednotlivci z ulice, ktefi chtéji byt lepsi?

From Bdra Skalova Jak na skvrny : miluju a maluju! :-)

From Petr Svajgl : co muzu dévat jako klempif?

From Lucy Novotna : Krasny vecer Tome, krasny vecer viem Ziskaclim :-)
From Markéta T. : Ja je ale nechci ucit

From Maruska : KOMPS

From Maruska : KOMPAS

From nelinka : to davame

From Markéta T. : maluji a prodavam jenom svoje obrazy

From Kostas : Jak zpétné oslovit cizince, u kterych jsme to pokazili, respektive
jsme to délali postaru? gt

From Helena Hrachova : Ano.

From Helena Hrachova : Dle pokyn( hleddm chybu. :-)

From Ivana Mackovikova : mam

From Ludmila : Mam e-booky, kalkula¢ky zdarma na vypocet znameni,
partnerské kompatability ... ale malo to propaguji

From Iveta : To jsem si myslela hned na zacatku, Ze to nastane

From Helena Hrachova : Taky.

From Helena Hrachova : Je dobré zménit nazev i u placenych produkti? Misto
ebooku...?

From Iveta : Diky

From Lucy Novotna : Tome u mé bys to vidél jako konzultaci zdarma, nebo té
napada néco lepsiho pro oblast sitového marketingu?

From trilo : Co v restauraci? Jak vZdycky rozpoznat, Ze je to cizinec? A co dalsi
zakaznik, ktery uz je v dalSi fazi a ted' uvidi, Ze nékoho zvyhodnu;ji?

From petrs : musim Slapnout do marketingu, malo propaguiji...VSechny zdravim.
Martina

From Bara Skdlova Jak na skvrny : Naprosto souhlasim! Na e-book reaguju
protocenim oCi a myslenkou - jezis, dalsi chytrej!
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From Veronika No Stress Mama : mam stazeno plno e-booku a nemam prectené
mozna, Ze jsem spiSna papir, co nevytisku, to neprectu

From Bara Skalova Jak na skvrny : No, to taky!

From Helena Hrachova : Dékuiji. :-)

From Veronika No Stress Mama : to bylo hezky feceno, co je u tebe dllezité-
natahnout lidi:D :D

From lveta : ano

From Bara Skdlova Jak na skvrny : Slevomat asi Uplné ne... tam jsou hlavné lidi,
ktefi chodi za slevami a malokdy se vrati...

From Maruska : NEEJDULEZITEJSI, BEZ CIZINCE SE TO NEOBEJDE

From Marcela : jak dostat cizince do uzaviené skuoinyFB ?Magnety pres
vefejnou skupinu?

From David_Nepejchal : mam problém s tim, Ze lidi nechtéji dat kontakt, napfr.
vyplnit email a pak si stahnout zdarma. Jak to tfeba udélas u toho videa zdarma,
o kterém jsi mluvil, abys ziskal kontakt?

From trilo : Nevidim Tomovu sdilenou obrazovku. Co délat?

From Markéta T. : co to je konverze?

From Bara Skalova Jak na skvrny : Jo, to mas pravdu, ale konkrétné u téch
restauraci je to vétSinou hrubé nevyuzita prileZitost.

From Veronika No Stress Mama : pres co délate pdf?

From Helena Hrachova : Konverze - akce zakaznika. Napf. stazeni magnetu,
koupé.

From Tomas Lukavec : www.canva.com

From Bara Skdlova Jak na skvrny : Canva je bozi

From Veronika No Stress Mama : to vim, ale ten proklik tam nefungoval

From David_Nepejchal : mam problém s tim, Ze lidi nechtéji dat kontakt, napfr.
vyplnit email a pak si stahnout zdarma. Jak to tfeba udélas u toho videa zdarma,
o kterém jsi mluvil, abys ziskal kontakt?

From Veronika No Stress Mama : diky, zkusim

From Iveta : A vyznam se v tom i kdyZ umim mizerné ANJ?

From Marcela : jjo taky pouzivam

From Bara Skdlova Jak na skvrny : canva je i v ¢estiné, takZze neboj

From Iveta : Diky Baru

From Veronika No Stress Mama : baru, ja pouzivam jen ji

From Veronika No Stress Mama : mam ji i placenou

From Veronika No Stress Mama : jo, to bylo na Iv€u

From Bara Skdlova Jak na skvrny : na zaCatek staci bohaté i neplacena

From Veronika No Stress Mama : ja vim, ale ja uz tam mam slozky

From Bdra Skalova Jak na skvrny : ty mam i v neplacené :-)

From Tomas Lukavec : https://www.zakonybohatstvi.cz/sedmero-podnikave-
zeny/#

From Veronika No Stress Mama : aleomezeny pocet a mam vice obrazk( zdarma
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a ja tam délam treba 10 obrazk( denné

From Iveta : rozhodné to dava smysl

From Ludmila : Nesleduiji, jestli se z cizince stava zvédavec a ani s nim ddle
nepracuji

From Iveta : Ja to taky neumim Ludmi

From Helena Hrachova : Ja Té zeru, Tome.

From e : Se lekme a utece.

From Iveta : :-D vystizné Tome

From Veronika No Stress Mama : Heli, ja si tady fikam, Ze bych ho chtéla vidét v
néjakém filmu

From Maruska : ZVEDAVCI TAKE MAM NABIDNOUT NECO ZDARMA?

From David_Nepejchal : jesté néjaké tipy na to jak ho donutit, aby to vyuzil a ja
to zjistil? Uzaviena skupina je super, ale jesté néco?

From Veronika No Stress Mama : ja nemam problém s otevienim, pak spi$ na
konci z ného udélat objevitele

From Kostas : Jak dlouho pracovat se zvédavcem aby vyuzil?

From Maruska : TAKE JSEM MYSLELA, ZE BYCH MU ZAVOLALA?!

From trilo : Jak spravné odhadnu co je zakaznik pfipraveny dostat?

From Veronika No Stress Mama : telefon nevim, ja bych ho nedala, to spis se
zeptat v emailu

From Helena Hrachova : Kdyz se ho zeptam v uvitaci sérii mailQ. jak se mu ritudly
libily,..Asi ano?

From Helena Hrachova : Zavolat tfeba 500 lidem?

From Kostas : Jak dlouho pracovat se zvédavcem aby vyuzil?

From Veronika No Stress Mama : ja nemdam problém s otevienim, pak spi$ na
konci z ného udélat objevitele

From David_Nepejchal : jesté se trochu vratim o krok zpét. mam problém s tim,
Ze lidi nechtéji dat kontakt, napf. vyplnit email a pak si stahnout zdarma. Jak to
tfeba udélas u toho videa zdarma, o kterém jsi mluvil, abys ziskal kontakt?
From Veronika No Stress Mama : takZe remarketing ma jeden magnet, tak pak
remarketing, aby si stahl druhy?

From Veronika No Stress Mama : tak jak myslis téch 7 magnet(

From lveta : Cim se d&la remarketing?

From Veronika No Stress Mama : ten mu posles znovu do emailu

From Veronika No Stress Mama : jo, tak jsi mi odpovédél

From Marcela : jjo porad se ukazuje vSude

From Sarka Kalvodova : ano

From Veronika No Stress Mama : nechaji rozhodnuti na ném

From Helena Hrachova : Kofinkova.

From Helena Hrachova : Tak jak to zrobit??

From Veronika No Stress Mama : ja myslim, Ze mam slaby magnet, budu muset
prodlouZit a vice promakat a pak se jesté pfipomenout opakované
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From Bara Skalova Jak na skvrny : Veru - jo jo, dosledovani... to je zaklad...taky
mam hooodné velké rezervy!

From nelinka : Zuzana Z. - takze je mam vozit na lodi za par korun, nebo ho ucit
na té lodi jezdit?

From Bara Skdlova Jak na skvrny : Pfemyslim, Ze kdyz dam levny produkt, bude s
tim mraky prace... mam fyzické produkty, ne e-booky. Nemam na to uplIné cas.
From Maruska : CO JE V PRIPADE, ZE DELAM TERAPIE LEVNY PRODUKT - DALSI
TAHAK?

From Bara Skdlova Jak na skvrny : Marusko, co néjaké otazky k zamysleni po
terapii? Nebo pravé néjaky tahak, jak si zlepsit Zivot jako takovy?

From Lucy Novotna : Tome, ja nemam levny produkt v fadu desitek nebo stovky
korun. Mohl by to byt i vstup do FB skupiny, m{iZze byt takovy vstup placeny.. na
urcitou dobu nez se stane soucasti projektu? Nebo nez ho vyradim?

From Bdra Skalova Jak na skvrny : Beru to i z pozice vysokého postovného. :-(
From Bara Skdlova Jak na skvrny : Ja, v zasadé, nemam drahé produtky :-D
From e : V¢era jsem se pridala do skupiny, kde mé napsali-pokud neudélate do
tydne nakup. Vyrfadime vas.

From David_Nepejchal : Kdyz das zakaznikovi klub na mésic za 1 K¢ a mas tam
vétsSinu placenych trénink(, on skutecné pak tréninky nakoupi samostatné?
MZes trosku rozebrat uvazovani takového zdkaznika?

From Kostas : mUZe byt na vybér vice levnych produktlG? Objevitel si mliZe tedy
vybrat?

From nelinka : Zuzana Z. Natlak na zajemce neni vhodny to je jasné, ale napf,
nase lod+é. Kdy?z si je lidé objednaji nyni, tak se stihne lod  vyrobit jesté do
prazdnin a uZziji si |éto na své lodi. KdyzZ lod neobjednaji co nejdrive, tak lod
dostanou v srpnu a uZ jsou otrdveni. Jak to udélat?

From Veronika No Stress Mama : Baru, piSu mezi vSechny, firmy pouzivaji, Ze
poslou vzorek za poStovné

From Marek Vratni¢ek : mam zbozi na eshopu, zd

From e : Pfijdte na levnou sluzbu a tostanes slevu na draZzsi a usitou namiru.
From Bara Skdlova Jak na skvrny : Veru, ja jsem platce DPH, tak uZ to paki
znamena vystavit vSechny mozné doklady, zaplatit z toho DPH a cena uz je zas
jinde... sakra - to vypada, ze hledam vymluvy. :-D

From Bara Skdlova Jak na skvrny : A co pracovat vic s emocemi? Vyuzit lod celou
sezénu. A kdyz si to objednaji pozdéji, tak prijdou pravé o pllku sezény nebo
jesté dyl a Ze by vas to mrzelo.

From Bara Skdlova Jak na skvrny : To bylo pro Zuzku k lodim.

From Veronika No Stress Mama : zaplatit ¢lovéka, ktery Ti bude vzorky délat, mé
pomahala dcera u pohadky jsem tfeba vzotrkovaly

From Bara Skdlova Jak na skvrny : Veru, jj, uz jsem o tom uvazovala, takze je asi
Cas to i zrealizovat. :-)

From Helena Hrachovd : Co ndm zbyva...:-)?
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From nelinka : Zuzana Z. Diky Baru :-)

From Marek Vratnicek : po tom co zakaznik zakoupi levny produkt, tak s mam
pracovat dale a jak ? posilat maily, telefonovat, jak se mu to libilo ?

From Veronika No Stress Mama : mé by zajimalo téch 37 krok( :D :D

From Bara Skalova Jak na skvrny : To mé taky, se mi Uplné protocily panenky! :-D
From Maruska : JAK UDRZET SPOTREBITELE, ABY S| KOUPIL, OBJEDNAL DALSI
TERAPII?

From Iveta : Kdyz mi vlastné firma nakoupi 1x za rok kurz prvni pomoci pro
zaméstnance, ¢im ho mam masirovat po dobu toho roku?

From Veronika No Stress Mama : Tome, pfisla mi nabidka na kurz Prodavejte az
10x vice za 27 K¢, to jsem se asi vratila do skupiny Objevitel

From Bdra Skalova Jak na skvrny : @Iveta a nemUzes délat néjaké nastavby?
From Iveta : ano

From Iveta : musim, i kdyZ vim Ze to potfebuje?

From lveta : aha, ok

From Veronika No Stress Mama : pfislo mailem

From Marugka : JEDNU TERAPII NEBOLEPE BLOK TERAPII?

From nelinka : Minule jsem nedostala odpové’d. Prosim, co je ten andél,
moralni motiv pfi prodeji lodi za 3 - 20 miliond :-)

From Helena Hrachova : Bali¢ek konzultaci treba.

From Bara Skalova Jak na skvrny : @Maruska Komplexni [é¢ebny/terapeuticky
proces?

From Maruska : Dékuji

From David_Nepejchal : ja jsem uZ nasledovnik:-)

From Helena Hrachova : Ja s tebou Tone nemam zkusenost. Teda uz jo. :-)
From Bara Skalova Jak na skvrny : To je pravda

From Veronika No Stress Mama : i ja, zrovna v 9 pfispévek na instagramu s
obalem knihy Zakony Bohatstvi

From e : Tome ale na kafi jsme s tebou nebyli a jsme vérnostnici.

From Marek Vratni¢ek : Tome je pravda, ze informace od tebe jsou prevratne,
nebot jsou jine nez ostatni rikaji.

From Helena Hrachova : To znamena necilit reklamu na studené kontakty?? Co
misto toho?

From David_Nepejchal : Neuvéfitelnd pravda, sakra!

From Lucy Novotna : Jaky je chytry systém na evidenci fazi zakaznik(?

From Bara Skdlova Jak na skvrny : jo jo.. strategické mysleni mi fakt chybi...
From Helena Hrachovd : A z ¢eho do té doby Zit....?:-)

From Helena Hrachova : Dékuiji.

From Iveta : V to taky doufam, ze bude dobre. :-D

From lveta : UZ ted to jsou pecky, takZze ted to bude bomba :-)

From David_Nepejchal : VIP rozhovory?

From Sarka Kalvodova : Wau
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From Veronika No Stress Mama : a furt vas uhani :D

From Maruska : blahopfreji

From Iveta : Misa je super!

From Helena Hrachova : Je!!

From Sarka Kalvodova : Mi3a je skvéla

rady!

From Marek Vratnicek : u zbozi?

From Sarka Kalvodova : Je to Vase nejvétsi vizitka!

From Veronika No Stress Mama : Marku, affiliate za doporuceni

From Marek Vratnicek : Veroniko, dekuiji, affilate zatim nemam, ale udelam ho.
From Kostas : super, zarazeni affilu do cesty zakaznika kone¢né zaklaplo.
From Maruska : OSLOVIT CIZINCE, AZ KDYZ BUDU MIT CESTU HOTOVOU?
From Sarka Kalvodova : ano

From lveta : Jasné Ze bavi :-)

From Sarka Kalvodova : Jsi BoZi!!

From Marek Vratnicek : Super

From trilo : Znovu se zeptam, co s nasledovnikem v restauraci.

From Bara Skdlova Jak na skvrny : To zas budou sny!

Fromlveta:: Dtojo

From Bara Skdlova Jak na skvrny : @trilo, co mas za restauraci a kde?

From Sarka Kalvodova : Tabulka!!!

From Bara Skalova Jak na skvrny : :-D :-D :-D

From trilo : Vegetarianska restaurateur Govinda. V tomato pripadé v Bratislave,
ale mame je i v Praze, BeneSové atd.

From Helena Hrachova : | kdyZ néco jeSté nemam a mam zatim jen v hlavé?
Napf. produkt?

From Bara Skalova Jak na skvrny : Diky! Mrknu

From Lucy Novotna : Tome snazim se vést nasledovniky, ale mam nékdy pocit,
Ze je blokuje to, Ze buduji mou znacku. Vnimdm to usvého sponzora podobné, v
¢em je asi problém?

From Iveta : Ja toho mam hodné jen v hlavé, takze budu muset hodné maknout
a postupné to zacit davat do kupy

From Bara Skdlova Jak na skvrny : @trilo - jéé, viiimmm!!

From Ludmila to Tomas Lukavec (Privately) : Tomasi, jak kontrolujete, jestli
mate lidi zapojené na webu, facebooku, instagramu ...?

From Veronika No Stress Mama : Luci, MLM to je nejvétsi vyhra mit svojeho
nasledovnika

From Maruska : OSLOVIT CIZINCE, AZ KDYZ BUDU MIT CESTU HOTOVOU?

From Renata : TakZe je asi dobré abych méla ty lidi rozselektované v téch fb
skupinach podle faze ve které spolu jsme?
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From Helena Hrachovd to Tomds Lukavec (Privately) : Tome, pofad nerozumim,
jak vSe navazat, kdyz nemam vSechny produkty hotové. Mam pracovati s
imaginarnimi produkty?

From Ludmila to Tomas Lukavec (Privately) : Ru¢né? To mi zpétné pripada jako
nemozné

From trilo : Co s nasledovnikem v restauraci?

From Veronika No Stress Mama : Ja jako vérnostnik jesté nemam Tvé soukromé
telefonni Cislo a adresu :D :D Abych Té mohla sledovat :D :D Ty jo to uz zavani
voyarestvim :D

From Iveta : :-D :-D to jo

From Iveta : 6e by Tom vytvofil faze Kralovna? :-D

From Iveta : Z

From Marcela : V MLM tedy ve fazi spotrebitele mit samospotrebitele?Nebo na
jiné cesté?

From Maruska : CO KDYZ UZ JE NEKDO V ME FB SKUPINE, JAK POZNAM, ZE JE
FANOUSEK?

From Ludmila to Tomas Lukavec (Privately) : Tomasi, dozvime se také, jak
vyuzit nové technologie, abysme nepotrebovaly tfeba placeny Mailchimp? Jak
jinak rozesilat ptreba jednotlivé dily kurzu?

From Veronika No Stress Mama : 6 tip( zakaznik(

From Iveta : Ta posloupnost vSech fazi

From Bdra Skalova Jak na skvrny : Mdm tebe na strategii :-)

From Miroslav : Provazanost

From Lucy Novotna : propracovanost systému

From Kostas : Ze cizinec je nejduleZitéjsi na cesté zakaznika

From David_Nepejchal : No prosté to, Ze ten Clovék v urcité fazi prosté neni
pfipraven nakoupit jiné produkty. TakZe uz chapu neuspéchy v prodejich!!!
From ToM : AHA moment: 6 tip( zakaznik( - je to mazec jak to vse sedi!

From Bara Skdlova Jak na skvrny : Nasledovnost - uz to neni takovy strasak
From Helena Hrachovd to Tomds Lukavec (Privately) : postavit se ¢elem i k
nespokojenému zakaznikovi

From Maruska : KROK PO KROKU A TO, ZE JEICH MATE 37

From Markéta T. : Zebfik - levnéjsi az drazsi produkty

From petrs : D3t jen to, co je zakaznik pfipraven si vzit. Posloupnost fazi!
Martina

From Iveta : Nejvic jak na cizince a co s vérnostnikem

From Renata : Prvni aha moment - Charita - kdyby se dobré véci prodavaly samy
nepotfebuje charita marketing

From e : UZ budu védét jak na to. Krlicek po kricku.

From Jarka : Clenéni, posloupnost, systém. Cely veler :-)

From trilo : Mé zaujalo: Nejvice lidi v podnikani se vyCerpa pfi prodeji cizinciim,
zvédavcum a objevitellim.
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ZISKOVA CESTA

‘Y‘
=

From Bara Skalova Jak na skvrny : souhlas!

From Marcela : jako tvij vérnostnik pro mé rozhodnuti jedné cesty zakaznika a
to od tebe :)

From Veronika No Stress Mama : super, souhlas

From Bara Skdlova Jak na skvrny : Opét souhlasim!

From Iveta : Taky moc dékuju! Je to fakt peckovni.

From nelinka : Mozna kdyz nds nékdo doporuci na prodej lodi a on nas vidi
poprvé, a my mu zacnem hustit, jak jsou nase lodé super, tak oni si ji nekoupi,
protoZe nas neznaji?

From Renata : Jinak mam opét 4 strany poznamek, wow

From Veronika No Stress Mama : opét ukazovat, Ze je o mé zajem

From Veronika No Stress Mama : to byl AHA moment i minule

From Ludmila to Tomas Lukavec (Privately) : Zjisténi, Ze u mé se nejednd o
systém, ale naprosty chaos. Od prvniho kontaktu nechavam lidi bloudit mezi
eshopem, blogem, darky, slevami ...

From Bara Skdlova Jak na skvrny : Jesté rozdéleni, Ze prvni tfi faze jsou hodné o
emocich a druhé tfi faze o raciu. Tam uzZ je potfeba opravdu ten systém.

From Bara Skdlova Jak na skvrny : asi jako prasténa Pandorra :-D - nekvalitni
kousky kovu a stoji se na to fronty. :-D

From Veronika No Stress Mama : Pndora a o bag mé nikdy nechytly (nechci
nikoho urazit, ale jak je to masové, neni to nic pro mé)

From Bdra Skalova Jak na skvrny : To byly dvé rizné myslenky :.D

From Iveta : BohuzZel ja v tom taky nemdam systém, ale od toho jsem tady

From Veronika No Stress Mama : ja nechtéla napsat ovce ;)

From Jarka : .... tak mné jesSté napadlo, jak jsem vibec mohla prodat, kdyz jsem
vUbec neznala tuto "vyssi div¢i" :-D Asi ndhoda :-D

From Bara Skdlova Jak na skvrny : Jarko, asi jako ¢meldk - podle fyzikalnich
zdkon( ho mala kfidla neunesou a lita, protoze to neresi. :-D A pak uZ je prodej a
prodej - proddvat muzes dal, ale tady se nau¢ime délat to efektivné.

From Helena Hrachovd to Tomas Lukavec (Privately) : Tak to vnimam u svého
Védomého uzdravovani - lidi koupi, kdyzZ se jich to opravdu tyka.

From Lucy Novotna : Veru dékuji za sdileni <3

From Jarka : Opét super! Uzasné!!! Dékuji :-)

From Lucy Novotna : Krasny vecer vSem, Tome dékuji, UZzasné setkani, TOP info.
From Iveta : Taky krdsné usinani a at se Vam vSsem dafi a posouvate se dal.
From Marcela : Super jako vzidy excelentni :):) Dékuiji

From Helena Hrachovd to Tomds Lukavec (Privately) : Dékuji moc.!!! VSem.
From ToM : SUPER diky, hezky vecer! ;)

From Bara Skdlova Jak na skvrny : Bombastiiic! Diky a vSem preju voriavou noc!



